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FHS schaut nach China

Studierende der Fachhochschule St. Gallen machen Marktanalysen in Shanghai

Die Fachhochschule

St. Gallen fiihrt fiir Schweizer
Unternehmen internationale
Marktforschungen durch: Seit
2003 in den USA, dieses Jahr
erstmals in China.

REGULA WEIK

Vor fiinf Jahren betrat die FHS
St. Gallen, Hochschule fiir Ange-
wandte Wissenschaften, Neu-
land: Erstmals fiihrten zwei Stu-
dentengruppen der Betriebséko-
nomie Marktforschungsstudien
fiir Schweizer Unternehmen auf
dem  amerikanischen Markt
durch. Fiir diese internationalen
Projektarbeiten suchte die Fach-
hochschule St. Gallen einen Part-
ner und fand ihn im Babson Col-
lege in Boston; dieses zihlt zu den
besten zwanzig Wirtschaftsuni-
versitdten der USA.

Schon seit langerem plante die
FHS, auch im asiatischen Raum
internationale Praxisprojekte
durchzufiihren - ebenfalls in Zu-

.Praxisprojekte der

sammenarbeit mit einer auslin-
dischen Universitdt. Nun ist der
Partner gefunden: die Tongji-Uni-
versitdt in Shanghai — «eine re-
nommierte Adresse fiir universi-
tére Ausbildungen in China», sagt
Peter Miiller, Leiter der Wissens-
transferstelle (WTT) der Fach-
hochschule St.Gallen und damit
Verantwortlicher fiir sédmtliche
FHS. Die
Tongji-Universitit wurde 1907
vom deutschen Arzt Erich Paulun
gegriindet und zihlt heute 70000
Studierende.

Die Besten

Die Projekte sind inzwischen
gestartet; die FHS-Studierenden
haben zehn Tage in Shanghai hin-
ter sich — zusammen mit Vertre-
tern der beiden Auftraggeber, der
Unternehmen Geberit China und
Schindler China. «Die Zusam-
menarbeit der schweizerischen
und chinesischen
klappte gut», sagt Miiller, «nicht
zuletzt dank der guten Vorberei-
tung beider Teams.»

Studenten °

Die Tongji-Universitat hatte fiir
ihre Studierenden - anders als die
Fachhochschule St.Gallen — kein
Qualifikationsverfahren durchge-
fiihrt; sie hatte kurzum die Besten
fiir die beiden Projekte bestimmt.
«Die Chinesen betonten mehr-
mals, wie wichtig ihnen die Zu-
sammenarbeit mit einer west-
lichen Fachhochschule und mit
westlichen Unternehmen ist — ein
fiir sie neues Kooperationsfeld»,
sagt Miiller. Und er fiigt an: «Die
Tongji-Universitdt erwies sich als
zuverldssiger Partner.»

Fragen der Auftraggeber

Mit welchen Marktabkldrun-
gen sind die beiden Teams beauf-
tragt? Fiir Geberit, den Sanitdr-

technik-Spezialist aus Rappers-.

wil-Jona, sollen die Studierenden
den chinesischen Abflussréhren-
Markt durchforsten und analysie-
ren. Das Schweizer Unternehmen
mdochte sich mit seinem Produkt
in China durchsetzen — ein Pro-
dukt, das in ‘der Schweiz und
anderen europdischen Lindern

Marktfiihrer, in China aber kaum
bekannt ist.

Schindler, der traditionelle Lu-
zerner Lift-und Rolltreppen-Her-
steller, ging bereits 1980 ein Joint
Venture in China ein. Er beauf-
tragte die Studierenden mit einer
Analyse im Bereich Human Re-
sources. Sie sollen die individuel-
len Zielsetzungen des mittleren
Kaders untersuchen und priifen,
inwieweit sie mit den iibergeord-
neten Zielen des Unternehmens
zusammenpassen.

Uber Video-Konferenz dabei

Zum weiteren Projektverlauf
sagt Miiller: Die beiden Teams
tauschen . sich regelmassig tiber
elektronische Kommunikations-
mittel aus; im Juli reisen die chine-
sischen Studierenden zur Vorbe-
reitung des Projektabschlusses in
die Schweiz. Die Schlussprisenta-
tion findet Ende Juli in Shanghai
statt: Die Tongji-Studierenden
présentieren die Resultate vor Ort,
die FHS-Studierenden schalten
sich per Video-Konferenz dazu.




